REGIES ROMANDES

Gerofinance | Régie du Rhone

Une croissance maitrisee,
un ancrage renforce

Avec une augmentation de CHF 9,69 millions d’état locatif sous gestion durant I'annee,
Gerofinance | Regie du Rhone atteint un portefeuille de CHF 874 millions pour plus de 70 000
lots sous gestion en 2024.

Le siége de Gerofinance | Régie du Rhone dans le quartier de 'Etang/GE.

ette croissance, réalisée dans un
Cmarché toujours plus compétitif,

confirme la pertinence d'une straté-
gie basée sur le développement d'un ré-
seau d’'agences avec un fort ancrage local,
tout en s'avérant synergiques au niveau
de la Romandie. 'année 2024 a ainsi vu
une progression des honoraires de 3% a
Genéve, et de 9,6% dans I'ensemble des
autres régions.
En parallele, la création d'un pdle spécia-
lisé dans les PPE a Vevey vient fortifier les
capacités de la régie au sein de la Riviera
vaudoise. «Le déménagement dans notre
nouvelle agence de Vevey, plus grande et
moderne, nous a permis d'amplifier nos
équipes de gérance et de créer un pole de
gestion de copropriétés a part entiére. En
renforgant la proximité avec ces derniéres,
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nous sommes plus a méme de les accompa-
gner, non seulement en termes de gestion
opérationnelle, mais également en tant que
facilitateurs dans les dynamiques sociales,
facteur crucial dans notre role d’administra-
teur de PPE», précise Timothée Carrel, direc-
teur général Gerofinance | Régie du Rhéne.

L’immobilier en réseau

(Euvrant avec des mandataires de toute
taille et tout type (40% d'institutionnels et
60% de privés) - dont la moitié sont copro-
priétaires ou propriétaires d'un seul bien
locatif - la régie se positionne comme un
accompagnateur privilégiant le rapport
humain et la proximité. Une approche qui
lui @ permis de renforcer sa présence en
Valais en remportant le mandat d’adminis-
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tration des PPE de Green Parc a Sion, et a
Neuchatel, grace a la reprise sous gestion
du Centre commercial de la Maladiere.
«Nous ne nous limitons pas qu’a un seul
type de propriétaire. La taille n'est pas
un critére déterminant dans les mandats
que nous accompagnons. Nous nous fo-
calisons davantage sur la relation et la
plus-value gue nous pouvons amener a
nos clients, par nos outils, notre expertise
et nos connaissances. Ce n'est pas la quan-
tité, mais la qualité que nous visons», com-
mente Timothée Carrel.
Avec une croissance réguliére de ses man-
dats de gestion, Gerofinance | Régie du
Rhone maintient un positionnement de lea-
der dans la gestion immobiliere en Suisse
romande. B
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