
Vendre par soi-même

Avantages

1. Économie de la commission d’agence: 
c’est souvent la raison principale pour 
laquelle les propriétaires choisissent de 
vendre par eux-mêmes.
2. Contrôle total: vous gérez toutes les 
étapes de la vente, de la fixation du prix à la 
négociation avec les acheteurs.

Inconvénients 

1. Estimation du prix de vente: les proprié-
taires ne sont pas toujours les meilleurs es-
timateurs de la valeur de leur bien.
2. Manque de compétences profession-
nelles: il est préférable d’avoir des com-
pétences en photographie immobilière, 
rédaction d’annonces, gestion des visites, 
négociations, aspects juridiques, etc.
3. Temps et effort considérables: la vente 
d’un bien nécessite beaucoup de temps et 
d’effort pour gérer toutes les étapes.

Vendre avec une agence 
immobilière

Avantages

1. Expertise professionnelle: les agents im-
mobiliers possèdent les compétences né-
cessaires à estimer correctement votre bien, 
préparer et mener des campagnes marke-
ting efficaces et négocier avec les acheteurs.
2. Gain de temps: le courtier s’occupe de 
toutes les étapes de la vente, vous permet-
tant de vous concentrer sur d’autres as-
pects de votre vie.
3. Réseau étendu: les agents ont accès à un 
large réseau d’acheteurs potentiels grâce à la 
presse et aux portails immobiliers, augmen-
tant ainsi les chances de vendre rapidement 
et au bon prix.

Inconvénients 

1. Coût: les commissions d’agence peuvent 
être significatives, bien qu’elles soient sou-
vent justifiées par le service fourni et le prix 
de vente obtenu.
2. Moins de contrôle: vous confiez la vente 
de votre bien à un tiers, ce qui signifie que 
vous avez moins de contrôle sur le proces-
sus.
3. Risque: tomber sur une mauvaise agence 
ou un mauvais courtier est une possibilité.

Conclusion

Votre décision de vendre par vous-même 
ou avec une agence dépendra de votre 
situation personnelle, de votre niveau de 
confort avec le processus de vente, de 
votre connaissance du marché immobilier 
et du temps et de l’effort que vous êtes prêt 
à investir.

Comme ma femme le dit souvent: il faut 
faire la comparaison avec le fait de refaire 
sa salle de bains. Si on en a l’envie, la ca-
pacité et le temps, bien sûr qu’il est préfé-
rable de le faire soi-même! Mais dans le cas 
contraire, je le déconseille fortement.
Dans tous les cas, il est crucial de mener 
vos propres recherches, de demander des
recommandations et de poser les bonnes 
questions avant de choisir de vendre par 
vous-même ou de faire appel à un profes-
sionnel. La vente d’une propriété est une 
décision majeure et il est important de 
l’aborder avec le plus grand soin et la meil-
leure préparation possibles.
Bonne vente! n

Pour accéder aux 
questions  
et réponses  >>>
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Vendre par soi-même ou avec une agence 
immobilière?
C’est une question que de nombreux propriétaires se posent lorsqu’ils envisagent de vendre leur bien. 
D’après les informations recueillies dans nos enquêtes, il semble que la décision ne soit pas si simple. 
Voyons cela ensemble.
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La vente est une opération complexe.


